


Quem é Rubens Sant’Anna
Rubens Sant’Anna é a maior
referência em Trade Marketing.

Com mais de 15 anos de atuação para empresas
líderesmundiaisde bens de consumo. É autor dos livros
Planejamento de Trade Marketing,NeuromarketingExplica e
O Novo Varejo. Possui Pós-Graduação em Branding e Psicologia
do Consumidor, MBA em Gestão Executiva, ambos pela ESPM, e 
especialização em Gerenciamento por Categorias pela ECR 
Brasil. Participou de missõesinternacionais para o Vale do 
Silício e China, onde estudou atransformação digital e o novo 
varejo. Professor titular da ESPM, Rubens Sant’Anna introduziu 
no Sul do Brasil, em 2007, o conceito de Trade Marketing, 
tendoidealizadoa primeira Pós-Graduação na área.É
tambémpalestrante econsultor.



Rubens Sant’Anna é pura ENERGIA e
CONTEÚDO no seu evento!



Tema da Palestra (sugerido)

Liderança

A palestra abordará o processo estratégico de
liderança em vendas a partir do domínio do
Sell Out.



Metodologia

Diagnóstico >>>>>>>

Elaboração 
de palestra>>>>>>>

Execução 
da palestra>>>>>>>

Consiste na realização de palestra de até 1h de duração
em evento organizado pela CONTRATANTE para até 150
participantes.

Consiste em reunião online com a CONTRATANTE para
identificação das necessidades, permitindo assim que os
conteúdos abordados na palestra atendam às
especificidades da empresa.

Consiste na adaptação de conteúdo específico para a 
CONTRATANTE, com o objetivo de reforçar os tópicos 
definidos na fase de diagnóstico.



Algumas empresas que já contrataram palestras e
workshops de Rubens Sant’Anna



(11) 97075-2171

Fale com nosso time:

Palestras:

maira@mm7palestras.com.br


