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CAITO MAIA HOJE:

o FUNDADOR DA CHILLI BEANS E DA OTICA CHILLI BEANS
o HOST DO SE PARAR O SANGUE ESFRIA NA 89 FM

o HOST DO PROGRAMA ‘MAO NA MASSA’ NO FLOW S.A.
o EX-TUBARAO SHARK TANK BRASIL

o PALESTRANTE E INFLUENCIADOR DIGITAL
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TRAJETORIA:

Empreendedor visiondrio,
Caito Maia comecou a vender
oculos no porta-malas do
carro e construiu a maior
marca de eyeware da

Ameérica Latina.

_1998: decidido a investirem
sua propria marca, lancou a
primeira loja Chilli Beans na

Galeria Ouro Fino, em SP.

2024: 1.300 pontos de venda
no Brasil e no mundo (Chilli

Beans + Otica Chilli Beans).

Pioneiro no conceito de
self-service para
comercializacdo de oculos no

Brasil.

CEO da década

(Revista Consumidor Moderno)

Case Study na Harvard

University




Além de investidor e empreendedor, Caito tem paixdo por

INSPIRAR € MOTIVAR pessoas, empresas € marcas.

Para fazer isso de maneira proxima e acessivel ao publico, usa suas Redes Sociais,

da Palestras pelo pais € apresenta um programa na Radio 89 Fm.
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Fundador da
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Mo comanda de -Se Pacar o Sangue Esfria- na
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ARTE | DESIGN | CULTURA POP

LIFE STYLE | SONHO
VENDAS | RADIO ROCK | VAREJO | LOJA

HISTORIAS | BRANDING | MOTIVACAO

EMPREENDEDORISMO

GESTAO DE PESSOAS | SHARK TANK | SPEAKER

LIFE STYLE | SONHO | REALIZACAO | MARCA
| JORNADA
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PALESTRAS

Dividir conhecimento e inspirar
pessoas estao entre as
principais motivacoes para
realizar palestras pelo Brasil e

NO Mundo

: THOMSON REUTERS

HARVARD

UNIVERSITY




PALESTRAS: TEMAS ABOR

DA

BION

EMPREENDEDORISMO E INTRAEMPREENDEDORISMO
VENDAS E CRESCIMENTO | MOTIVACAO E SUPERACAO

VAREJO E EXPERIENCIA DE LOJA | RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

PHYGITAL: FISICO + DIGITAL | RESPONSABILIDADE E RESILIENCIA

CORAGEM PARA MUDAR A ROTA | ATITUDE DE DONO

COMO SAIR DA ZONA DE CONFORTO | CUSTOMIZAR E DIVERSIFICAR

PARCERIAS E LICENCIAMENTOS



- SEPARAR O

JToda semdno, Caito fala de

negaocios, recebe convidados
e conta histérias num ritmo
descontraido, alto astral e

contagiante na 89 Fm.
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A RADID DA FAIXA HORARIA
Bﬂmn:l(

MULHERES HOMENS

: _----_

10A 1 30 A 39 50 A 59 60+




CAITO NA MIDIA

Frineia Fezende, da The Nature Congressoendurecpasregrascda
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Calto Mala, furdador e CEQ da empresa. conduz o futuro da
marca sobre quatro pilares: misica, arte, moda e cultura geek,
com port il que demanda uma colecio por semana —e

4 milhlies de pares por ano, Nova apesta sde doulos degraue
mercada Internacional, em parceria com gizante alernd do vasel
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cA I I 0 Fale com nosso time:

2 maira@mm7palestras.com.br

S (11) 97075-2171
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