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Resultados Exponenciais

CASELLA

Resultados Vislveis

Viséo de Cenério Futuro

Agées de Treinamento

DESENVOLVIMENTO
DA ORGANIZACAO

"E RESULTADOS

Reconhecer Necessidades de Melhoria
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@% > Time motivado para agéo
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convencao DE Maior proatividade e engaj
T S

vendas e Lideranca inspiradora

Dill Casella = Aceleracao de resultados




HABILIDADES EM VENDAS 60% . : .
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QUALIDADE ATENDIMENTO 70%
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LHORIA

CLIENTES SATISFEITOS / RECOMPRA 80%

___ED PREVISTA nos
INDICADORES

evoLuCAo pAs LIDERANGAS 60%

CLIMA ORG. E PROATIVIDADE 60% eeeeccccccce
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grandes organizagoes

Palestrante reconhecido, com
mais de mil eventos em todo

Brasil Mentor Auténtico

Certificado
pela ErlichMentoring
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INTELIGENCIA VENDAS & LIDERANCA &
EMOCIONAL AT"UDE atenpivento  RESULTADO
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INTELIGENCI Oﬁ
EMOCIONAL \XC

Romper crencas limitantes e
despertar mentalidade de
crescimento no time

\R\EPERTORlo

objetivos

MOTIVAGAO
& ATITUDE

Protagonizacaoe proatividade
para Fazer Acontecer os
resultados
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VENDAS & (o=
ATENDIMENTO |~

egoclaqao encantamento, visao
E percepqao de oportunidades de
negacios consistentes

\R\EPERTORlo

objetivos

oA
LIDERANGA == [<
SRESULTADOS &2

Sutilezas, habilidades e atitudes
da lideranca inspiradora e de
resultados.




Como Tudo Acontece .

Reunioes prévias (presenciais ou on-line) diretas com seu
mentor, para alinhamento e aprovagao do conteiido
Palestra de até 90 minutos, realizada em local adequado,
indicado pelo cliente

Formato presencial + video convite personalizado para a

convengao comercial + 2 videos pas evento com indicagoes
de atividades complementares (leituras e reflexoes)
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Fale.com nosso time;

v, (1) 97075-2171

Palestras e media training:

N Maira@mm7palestras.



