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Artur Ximenes € um dos mais empolgantes e assertivos

palestrantes da atualidade.Referéncianacapacitacaoe
atualizacdo de Representantes Comerciais, Vendedores,
Empresarios, Empreendedores, Gestores, Lojistas e
Profissionais do Varejo de todos 0s segmentos.

Teorig, pratica e resultados na medida exata.
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+ 600 + 1.200 + 9.000
CONTRATANTES EVENTOS REPRESENTANTES
REALIZADOS [INSIHVABION
+ 150.000 + 22 ANOS + 40 ANOS
LOJISTAS E ATUANDO EXPERIENCIA
PROFISSIONAIS EXCLUSIVAMENTE PRATICA
DO VAREJO COMO PALESTRANTE

+ 300 CONVENCOES DE VENDAS.
+ 350.000 PROFISSIONAIS ATUALIZADOS.
O MAIS CONTRATADO DO SEGMENTO DE MODA/TEXTIL.

UM DOS MAISATUANTESNO VAREJO.
INDUSTRIA -VAREJO -SERVICOS -PUBLICO -3°SETOR

R R E Autor e coautor dos livros
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E O PROFISSIONAL

CERTO PARA O SEU EVENTO

Ha um conhecimento que nao se aprende em MBAsde luxo. Ele é forjado
na pressao do dia a dia, das metas, na complexidade do ambiente e no
desafio diario de entender o que realmente move o cliente. Artur Ximenes
carrega esse DNA. Com quatro décadas de experiéncia pratica e 22 anos
dedicados exclusivamente a transformar equipes comerciais em maquinas
de resultados, ele nao usa o microfone para vender ilusdes. Sua voz
entrega a autoridade de quem ja palestrou presencialmente para mais de
350.000 empresarios, empreendedores, gestores e profissionais de
vendas de todos os segmentos do Brasil. Artur nao romantiza o processo;
ele entrega o método puro, com a energia, o carisma e a competéncia de
guem vive, respira e domina o que fala. Vivemos um tempo de excessos.
Excesso de teorias, excesso de promessas faceis e excesso de especialistas
gue nunca precisaram bater uma meta na vida real. Mas o mercado é
pragmatico, e a regra de ouro permanece imutavel: nao entregue a
atualizacao de sua equipe e o futuro comercial da sua empresa a quem
nao possui cicatrizes de gestao e venda para sustentar o que prega e fala.
O gue realmente engajaevira achave de uma equipe ea
forca inquestionavel da autoridade vivida.
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VEND \
ATEND MENTO OE{ " ‘
LIDERANCA /
MOT'VACAO EMPRESARIAL
TRABALHO EM
EQUIPE f
PODEMOS TE AJUDAR:

L Atddlizar, enéﬂjar, S!fovc@ar,comprometer e motivar equipes;

O posicionamento, atitudes e postura;
Alavancarvendasquantitativas e  qualitativas;

e qualificar seu atendimento;

Aumentara produtividade e o poder de execucao;

a capacidade emocional das equipes;

Reter e fidelizar a sua carteira de clientes ativos;
e melhorar a tomada de decisao;
Pensar e planejar o agora e o futuro;

proposito, metas, valores, objetivos de vendas;

Prospectarmais e melhores clientes;

e capacitar seus clientes lojistas, franqueados,

distribuidores, revendedores e atacadistas.
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https://mm7palestras.com/marcus-nakagawa/
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