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CAITO MAIA HOJE:

o FUNDADOR DA CHILLI BEANS E DA OTICA CHILLI BEANS

o INVESTIDOR NO SHARK TANK BRASIL

© HOST DO SE PARAR O SANGUE ESFRIA NA 89 FM
© PALESTRANTE E INFLUENCIADOR DIGITAL

©  COLUNISTA DA INFOMONEY
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TRAJETORIA:

Empreendedor visiondrio,
Caito Maia comecou a vender
oculos no porta-malas do
carro e construiu a maior

marca de eyewear da

América Latina.

1998: decidido a investir em
sua propria marca, lancou a
primeira loja Chilli Beans na

Galeria Quro Fino, em SP.

2026: 1.400 pontos de venda

no Brasil e no mundo (Chilli

Beans + Otica Chilli Beans).

M

Pioneiro no conceito de self-
service para comercializacdo

de oculos no Brasil.

CEO-dadéecada

(Revista Consumidor Moderno)

Case Study na Harvard

University
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Além de investidor e empreendedor, Caito tem paixdo por 7
INSPIRAR € MOTIVAR pessoas, empresas e marcas.

Para fazer isso de maneira proxima e acessivel ao publico, usa suas Redes Sociais,

dad Palestras pelo pais e apresenta um programa na Radio 89 Fm.
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ARTE | DESIGN | CULTURA POP

LIFE STYLE | SONHO
VENDAS | RADIOROCK | VAREJO | LOJA

HISTORIAS| BRAND ING | M OTI VA C AO

EMPREENDEDORISMO

GESTAO DE PESSOAS | SHARK TANK | SPEAKER
LIFE STYLE | SONHO | REALIZACAO | MARCA
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SOCIAL ME

DIA

Analise @

150.391 388.525
npressies das publicagdes :

10.045 507

Caito Mala &
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/
PALESTRAS

Dividir conhecimento e inspirar pessoas estao
entre as principais motivacdes para realizar

palestras pelo Brasil e no mundo.

HARVARD

UNIVERSITY

,6

livre

ovartis “SWIZARD amazon i | A
SAN Do SI\I}:S]OHt ; by Pearson bradesco JR'DGESTO”E mercado AklONObEI
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PALESTRAS: TEMAS ABOR

DA

AR

BION

EMPREENDEDORISMO E INTRAEMPREENDEDORISMO

VENDAS E CRESCIMENTO | MOTIVACAQO E SUPERACAQO

VAREJO E EXPERIENCIA DE LOJA | RELACIONAMENTO COM O CLIENTE

PHYGITAL: FISICO + DIGITAL | RESPONSABILIDADE E RESILIENCIA

CORAGEM PARA MUDAR A ROTA | ATITUDE DE DONO
COMO SAIR DA ZONA DE CONFORTO | CUSTOMIZAR E DIVERSIFICAR

PARCERIAS E LICENCIAMENTOS
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SEPARAR 0

ESFRIA
B

Toda semana, Caito fala de

negocios, recebe convidados e
conta histérias num ritmo
descontraido, alto astral e
contagiante na 82 Fm.

> 5° lugar mais ouvido no

hordrio. Fonte: Kantar lbope

Sandra Chayo
Sécia-diretora Hope

Diego Barreto
CEO iFood

StelleoTolda
Presidente Meli

Karla Marques
VP Cimed

Monique Evelle
Fundadora Inventivos

Anténio Pipponzi
Presidente RD Saude

Marcus Sanchez
VP EMS

Ciro Possobom
PresidenteVW
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CAITO NA MI
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Fale com nhosso time:

S (11) 93348-7367

Palestras:

P maira@mm7palestras.com.br

¥


https://mm7palestras.com/marcus-nakagawa/
mailto:maira@mm7palestras.com.br
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